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CONFINDUSTRIA. AssembleaVerona

Sisvolgera lunedilassemblea generale di Confindustria Verona,
lassise si terra alle 15.45 allex Magazzino approvvigionamenti
delle Fs. Tragli ospiti anche Tosi, Renzi e Squinzi.
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.IL SEMiNARi A S th lmprend'ltorl e categorle a confronto sul futuro‘dell’lndustrla berica

AggregaJ‘SI per rimanere sul mercato

Mincato: «Le nostre
societa sono troppo
piccole per affrontare

le sfide internazionali»

Elia Cucovaz

In un mondo dove pesce gran-
de mangia pesce piccolo, cre-
scere & una questione di vita o
di morte. Mai come oraquesta
legge naturale vale anche per
il contesto aziendale e la mi-
cro-industria vicentina deve
adeguarsi per evitare l'estin-
zione. La parola d’ordine,
quindi, & aggregazione: acqui-

sizioni, fusioni, reti d'impresa.
Un’evoluzione che non deve
spaventare i piccoli imprendi-
tori del territorio, ma che ri-
chiede competenze specifi-
che. E questa la strategia per
sopravvivere all’agressivita
del mercato globale delineata
nella tavola rotonda “Piccole
imprese crescono” condotta
nella sede del Demotech di
Schio e organizzata dal Cpv
“Giacomo Rumor” in collabo-
razione col Comune e lo stu-
dio “Rebecca&associati”. A di-
scuterne un panel di relatori
tra cui Vittorio Mincato, past
president della Camera di
commercio vicentina. Assie-

I relatori dellincontro del Centro produtttvuta veneto glovecﬁ a SChIO

me a lui il presidente della
Confindustria vicentina Giu-

- seppe Zigliotto, e il sociologo

Ilvo Diamanti, intervenuti
convideoclip hanno sottoline-
ato «la fine del “miracolo” del-

.la micro-industria». Ma an-

che imprenditori, che hanno
esposto casi aziendali concre-
ti: Vittorio Giacomelli, presi-
dente della Forgerossi Spa e fu-
turo presidente del nuovo

gruppo “SiderforgeRossi” da
210 milioni di euro di fattura-
to e oltre mille dipendenti, na-
to dalla fusione con la vicina
ed ex competitor Siderforge, e
Cesare Simonetti, presidente
del consorzio “Game” che riu-
nisce 22 rivenditori di materia-
le edile. Non sono mancate
considerazioni dal sapore pro-
vocatorio. «Chinon cresce, de-
ve pensare di vendere 'azien-
da-hasottolineato il commer-
cialista Giuseppe Rebecca -
Un'impresa in buona salute
non puod stare ferma, ma cggi
deve fare acquisizioni. Se non
ci sono prospettive & opportu-
no prendere in considerazio-
nel'idea di essere comprati».

Leragioni per cui I'azienda vi-
centina & giunta a questo dra-
stico bivio-sono state eviden-
ziate da Mincato: «Le nostra

imprese, anche quelle “gran-
di” sono comunque troppo pic-
cole per stare sul mercato in-
ternazionale». E il caso di Par-
malat, Telecom e Alitalia. «Du-
rante la mia esperienza in Eni

abbiamo corso il rischio di es-

serecomprati daunadelle Set-
te sorelle. Per evitarlo doveva-
mo crescere e il salto é avvenu-
to conl’acquisizione di una so-
cieta inglese pill piccola, “po

co liquida” ma ricca di giaci-
menti». Simone Veronese, av-
vocato, ha ricordato come i
professionisti debbano anda-
reincontro alle aziende specia-
lizzandosi, mentre Francesco
Gatto, responsabile finanza

‘della Fondazione Cuoa, che ha

messo 'accento sul fatto cheil
sistema creditizio non eroghe-
ra piu credito come avvenuto
negli anni scorsi.e




